
BANCA VALSABBINA Bianchetti: «Siamo un istituto di credito popolare, territoriale e indipendente»
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U
na banca che si
adatta costante-
mente alle sfide
dell’economia e

della finanza, senza mai per-
dere il contatto con il territo-
rio garantendo sempre una
leva di sviluppo. Banca Val-
sabbina conferma il proprio
impegno a sostegno dell'eco-
nomia locale: Hermes Bian-
chetti, vice direttore genera-
le vicario dell'istituto popola-
re con sede a Brescia rinnova
e rilancia l’impegno a sup-
porto di famiglie e imprese.
Un sostegno garantito anche
grazie a una rete di filiali che
ha raggiunto le 73 unità, do-
po l'apertura del recente
sportello a Novara, che ha
portato al rafforzamento
strategico in Piemonte, con
l’obiettivi quest’anno di arri-
vare a 75.

Qual è l'impegno di Banca

Valsabbina per
accompagnare le Pmi nella
sfida della sostenibilità?
«Qualche giorno fa avrei da-
to una risposta differente ri-
spetto a quella odierna. Que-
sto conferma che la tematica
è di estrema attualità e tutto-
ra in fase di definizione an-
che sotto l’aspetto regola-
mentare. Servono linee gui-
da precise per aiutare le Pmi
a intraprendere un percorso
virtuoso che può generare
opportunità. Tornando alla
regolamentazione, in questi
giorni la Commissione Ue ha
adottato un nuovo pacchet-
to di proposte per semplifica-
re le norme dell'Unione, sti-
molando la competitività e li-
berando capacità di investi-
mento al fine di permette al-
le piccole e medie imprese
di crescere, innovare e crea-
re occupazione. In questo
contesto, la nostra banca of-
fre alla propria clientela un
supporto consulenziale fina-
lizzato all’ottenimento di un
rating Esg che permette di
comprendere il proprio posi-

zionamento valutando, nel
contempo, l’eventuale mes-
sa in atto di azioni di rimedio
e/o valorizzazione della pro-
pria sostenibilità».

Anche su questa tematica
emerge il modo di «fare
banca» sul quale puntate con
l’obiettivo di differenziarvi
sul mercato?
«Direi di sì, affrontiamo ogni
nuova opportunità proposta
dal mercato partendo dal no-
stro modello di servizio basa-
to sul contatto, sulla persona
e sulla personalizzazione del-
le soluzioni che offriamo alla
clientela per soddisfare i pro-
pri fabbisogni finanziari. Sia-
mo una banca popolare, ter-
ritoriale, indipendente. Tre
caratteristiche nelle quali
crediamo costruendo su di
esse il nostro modello di ser-
vizio. Crediamo nel valore
delle relazioni e delle perso-
ne. Per un cliente avere un
punto di riferimento fisico
può fare ancora la differen-
za. La tecnologia aiuta e velo-
cizza ma la presenza di una

filiale con professionisti di-
sponibili e ben formati per-
mette tuttora di distinguersi
in un mercato che tende
sempre più ad uniformarsi».

Quali sono i prossimi passi di
Banca Valsabbina a supporto
del territorio?
«Nel mese di febbraio abbia-
mo inaugurato, a Novara, la
73esima filiale rafforzando il
nostro presidio in Piemonte,
regione nella quale siamo at-
tualmente presenti con 4 di-
pendenze: siamo arrivati nel
2019, con l’obiettivo di offri-
re i nostri servizi alle impre-
se e alle famiglie di quel terri-
torio, assicurando un contat-
to e un confronto diretto, in
linea con la mission che ci ca-
ratterizza. Questa nuova
apertura, la prima delle tre
previste nel 2025, rientra
nell’ambito del piano strate-
gico definito che prevede il
progressivo rafforzamento
nei principali capoluoghi del
Nord Italia. Il piano territo-
riale è tuttora in atto con l’i-
dentificazione di nuove piaz-

ze idonee per approdare con
il nostro modello di busines-
s».

E sul fronte prodotti e
servizi?
«L’attenzione è sempre rivol-

ta a integrare l’offerta con
prodotti o soluzioni di valo-
re. Recentemente è partito il
servizio di acquisto crediti
Iva e stiamo rafforzando l’at-
tività in ambito Factoring di
crediti commerciali».

«Vicini a imprese e famiglie
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VVEERROONNAA  ZZAAII
VVIIAALLEE  DDEELL  CCOOMMMMEERRCCIIOO,,  1144

• RISONANZA MAGNETICA 3 TESLA e 1,5 TESLA(anche 
con contrasto)

• RISONANZA MAGNETICA 3 TESLA DIFFUSION 
WHOLE BODY

• TAC 128 STRATI (anche con contrasto)
• TAC CONE-BEAM
• RADIOLOGIA CONVENZIONALE
• RADIOLOGIA ODONTOIATRICA CON TAC CONE-BEAM
• CARDIOLOGIA CON ECOSTRESS
• VISITE SPECIALISTICHE
• PUNTO PRELIEVI

TTRREENNTTOO      
VVIIAA  BBOORRSSEELLLLIINNOO,,  33

• RISONANZA MAGNETICA APERTA 1T 
(anche con contrasto)

• RISONANZA MAGNETICA 1,5T 
(anche con contrasto)

• TAC MULTISTRATO (anche con contrasto)
• MAMMOGRAFIA CON TOMOSINTESI
• RADIOLOGIA CONVENZIONALE
• RADIOLOGIA ODONTOIATRICA
• DENSITOMETRIA OSSEA
• TERAPIE FISICHE
• VISITE SPECIALISTICHE

VVEERROONNAA  PP..  IISSOOLLOO
VVIIAA  SSEEGGHHEE  SSAANN  TTOOMMAASSOO,,  1177

• RISONANZE MAGNETICHE APERTE
• MAMMOGRAFIA CON TOMOSINTESI
• RADIOLOGIA CONVENZIONALE
• RADIOLOGIA ODONTOIATRICA CON 

TAC CONE-BEAM
• DENSITOMETRIA OSSEA
• TERAPIE FISICHE
• VISITE SPECIALISTICHE
• PUNTO PRELIEVI
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